BABY

KESIMPULAN DAN SARAN

A, Kesimpulan

Dari apa vyang telah dikemukakan pada bab-bab

1

texdahulu? dapatlah diambil kesimpulan sebagal

berikut:

1.

Harian ‘Umum Suava Karyas merupakan perusahaan surat
kabar yang di dirikan atas prakarsa tokoh-tokoh
Golonqgn rarya vang pada awalnva dikonsumsikan
pada i?stan$i—in5tanﬁi pemerintah. Karena situasi
ekonom£ Pimpinan Umum Svara Karyva mulai mengambil
gagasan untuk memodifikasi dan merubah sifat usaha
dari nbv komersil menjadi komersil atau bisnis

serta cikonsumsikan kepada masvarakat luas.

. Perusakaan fhmemeriksa pesanan dan permohonan kredit

dari caﬂon pelanggan secara lisan maupun tulisan.
Bagi calor pelanggan vang mengajukan permohonan

kredit | dianalisa dula beonafiditasnva oleh

.

perusahaan agar memperkeail kemungkinan piutang

vang tidak tertagih.
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4. hdanya pemisahan fungsi-fungsi tanggung Jawab

1,

dalam: struktur organisasi peruszhaan yang sesuai

dengzn tugas masing-masing bagian.

v

. Perusahaan tidak mempunyai kebijaksanaan batasan

yang  jelas tentang Jumlah maksimum penjualan
krediﬁ sehingga dapat menimbulkan kemungkinan

pivtang tidak testagih.

. Perusahaan membuat daftar analisa umur piutang

tetapi tidak mempunyvai perkiraan cadangan atas
piutang tidak tertagin.
diterzpkan oleh perusahaan menggunakan terlalu

banyak faxtur.

. Saran

Sebaikhya pesanan dan permohonan kredit dibuat
Sécaraf tertulis sehingga dapat menghindarkan
terjaéﬁnya pembatalan penjualan kredit dari pihak

pembeli secara sepihak tanpa adanya ganti rugi.

. Sebaikava perusahasn menentukan Jjumlah maksimum

kredit’ yang dapat diberikan dengan perseiujuan
kepala, bagian ksuangan. Sedangkan jika melewati

jumlah tersebut harus dengan persetujuan pimpinan
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perus%haan dan “uga harus ditetapkan batas
maksiﬁum penjualan kredit vyang dapat dilakukan
oleh Epez:usahaanw Lengan demikian resiko kerugian
atas ;idak fextagihﬁya piutang dalam jumiah yang
besargdapat dihindeari.

Sebai%nya Jika wperusshaan membuat dJdaftar analisa
amuar éiutang, perusahaan juga mémbuat perkiraan

cadangan atas piutang tidak tertagih agar

terhirndar dari kerugian dalam jumlah besar.
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