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ABSTRAKSI

Selvia Amril NIM: 02410081, judul penelitian: “Analisis Pengaruh jumlah Tenaga
Penjual Terhadap Hasil Penjualan oli Evalube di PRY Oleh PT. DangQ Mandiri
Sejahtera, di bawah bimbingan Drs Ismail Razaq,MS dan Alfonsus B,Say SE. -

Tujuan penelitian adalah untuk mengetahui seberapa besar pengaruh jumlah tenaga
penjual terhadap hasil penjualan oli Evalube di Pekan Raya Jakarta (PRJ). Terlebih
dahulu mencari seberapa erat hubungan antara jumlah fenaga penjual dengan hasil
penjualan Oli Evalube yang dijalankan Di PRJ : Oleh PT Dang Q Mandiri Sejahtera,
untuk itu penulis menghitung dengan koefisien korelasi, koefisien determinasi dan
regresi linier sederhana

Hasil penelitian menunjukan bahwa; Berdasarkan hasil pengujian hipotesis wji i,
bahwa terdapat pengaruh positif yang signifikan jumlah tenaga penjual terhadap hasil
penjualan Oli Evalube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera dan terdapat
hubungan positif yang signifikan antara jumlah tenaga penjual dengan hasi! penjualan
Oli Evalube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera dan. Hal ini terbukti dengan
Ho ditolak dan H, diterima, karena thiyae > tuse (4,235 > 2,048).

Adanya Fekan Raya Jakarta sebagai media untuk meningkatkan hasil penjualan oli
Evalube telah terbukti bahwa bertambahnya tenaga penjual dapat meningkatan hasil
penjualan oli Evalube. Tenaga Penjual jelas sangat berperan untuk memberikan
kontribusi yang besar bagi peningkatan hasil penjualan oli Evalube,
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BAB1

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang
Sumber daya manusia merupakan aset perusahaan dan mitra usaha dalam
mencapai keberhasilan setiap kegiatan, kualitas pekerjaan dan produkfitas dari
pefusahan, Pembinaan dan pengembangan sumber daya mainsia didakukan secara
intensif dan efektil serta terencana secara professional.

" Oleh karena itu sumber daya manusia merupakan faktor utamna dalam
meningkatkar produksi dalam setiap badan usaha,sélain itu mutu perusahan dan
hasil kerja perusahazn merupakan kunci sukses keberhasilan dalam setiap
kegiatan yang telah dilakukan perusahaan. Tenaga kerja yang sangat dekat
hubungannya iden'gan penjualan adalah tenaga penjual yang diharapkan mampu
meningkatkan penjualan.

| Pada PT Wiraswata Gemilang Indonesia yang bergerak dalam industri
pelumas yang riemproduksi peiumas merek Pennzoil dan Evzlube, dengan
meminimalisasi anggaran promosi telah disiasati dengan jeli untuk memilih
Media promosi Penjualan melalui event dari desa kedesa, kota kekota sangatiah
tepat. Dimana jika pilihan promosinya melalui Televisi atau berskala luas, sama

seperti menggarami air Jaut. Anggaran habis, sasaran tidak tercapai.
Untuk mendukung pilihan media promosi yang dilakukan oleh PT

Wiraswata Gemilang Indonesia, perusahaan tersebut membutuhkan mitra ketja




yang berkwalitas dan berpengalaman luas dilapangan untuk melaksanakan
kegiatan event jﬁt‘{)fﬁoéi penjualan sehingga misi dan visi dari PT Wiraswasta
Gemuang Indonesia tercapai. Dan salah satu mitra terbaik yang ditunjuk PT
Wiraswata Gimilang Indonesia adalah PT. DangQ Mandiri Sejahtera.
Berdasarkan pentingiya tenaga penjual térhadap hasil penjudlan  suam
perusahaan, maka penulis memilih judul “ANALISIS PENGARUH JUMLAH
TENAGA PENJUAL TERHADAP HASIL PENJUALAN OL¥ EVALUBE

DI PRJ OLEH PT. DANGQ MANDIRI SEJAHTERA”.

B. Pembatasan Masalah
Begitu luasnyz permasalahan yang diteliti serta mengingat keterbatasan
waktu, biaya dan kemampuan yang dimiliki penulis, jugs luasnya keterkaitan
yang mungkint’tercakup pada pokok persoalan yang akan di bahas dan agar dapat
diperoleh arah pembahasan yang lebih baik, penulis menitik beratkan pembahasan
mengenai pengaruh tenaga penjual terhadap hasil penjualan oli evalube di PRJ

oleh PT. Dang(} Mandiri Sejahtera

C. Perumusan Masalah
1. Apakah ada hubungan antara jumlah tenaga penjual dengan nasil penjualan oli
Evalube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera ?
2. Apakah ada pengaruh jumlah tenapa penjual terhadap basil penjualan oii

Evalube di PRJ, oleh PT DangQ) Mandiri Sejahiera ?

)




vang berkwalitas dan berpengalaman luas dilapangan untuk melaksanakan
kégiatan evént promosi penjualan sehingea mist dan visi dari PT Wiraswasta
Gemilang Indonesia tercapai. Dan salah satu mitra terbaik yang ditunjuk PT
Wiraswata Gimilang Indonesia adalah PT. DangQ Mandiri Sejahtera.
Berdasarkan pentingiiya tenaga penjual terhadap hasil penjualan  suatu
perusahaan, maka penulis memilih judul “ANALISIS PENGARUH JUMLAH
TENAGA PENJUAL TERHADAP HASIL PENJUALAN OLI EVALUBE

DIPRJ OLEH PT. DANGQ MANDIRI SEJAHTERA”.

B. Pembatasan Masalah
Begit luasnya permasalahan yang diteliti serta mengingat keterbatasan
waktu, biaya dan kermampuan yang dimiliki penulis, juga luasnya keterkaitan
yang mungkin@tercakup pada pokok persoalan yang akan di bahas dan agar dapat
diperoleh arah penjbahasan yang lebih baik, penulis menitik beratkan pembahasan
mengenai pengaruh tenaga penjual terhadap hasil penjualan oli evatube di PRJ

oleh PT. DangQ Mandm Sejahtera

C. Perumusan Masa_lah

1. Apakah ada hubungan antara jumlah tenaga penjual dengan hasil penjualan oli

Evalube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Scjahtera ?

b2

Apakah ada pengarub jumlah tenaga penjual terhadap hasil penjualan ol

Evalube di PRI, oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera ?

I




D. Tujuan Peneliﬁal;
1. Untuk menge{ahui hubungan antara jumlah tenaga penjual dengan hasil
penjualan Oli Eva]ube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera.
2. Untuk mengetahui pengarih juimlah tenaga penjualan terhadap hasil pénjiialan

Oli Evalube di PRJ oleh PT DangQ Mandiri Sejahtera.

E. Manfaat Peneliti;m

1. Bagi Penulis, dibarapkan penelitian ini menjadi sarana untuk menerapkan
pengetahuan téodtis yang didapat dari bangku kuligh kedalam situasi praktek
yang nyata pada perusahaan.

2. Bagi PT-DangQ Mandiri Sejahtera, diharapkan dapat menjadi masukan di
dalam menetapkan strategi promosi, khususya yang berkaitan dengan tenaga
penjual guna ﬁleningkalkan hasil penjualan oli Evalube.

3. Bagi Pembaca, diharapkan secara langsung mengetahui dari penulis mengenai

-

peranan tenaga penjual dalam meningkatkan hasil penjualan,
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