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Kata Kunci : Pemasaran produk pertanian
Alasan dan tujuan penelitian : Untuk mengetahul hubungan

antara variabel-variabel vyang ada dalam kebi jakan §éluran
distribusi dengan pemasaran produk, mencari bagaimaqé cara
distribusi dan pemasaran yang tepat bagil perusahaan: dengan
adanya kemungkinan Jjumlah produksi pertanian yang dihasilkan
sangat banyak, serta terungkapnya variabel-variabel lain
selain berbagai variabel vang ada dalam kegiatané saluran
distribusi yang secara langsung maupun tidak langs%ng ber-
pengaruh tarhadap pemasaran oroduk pertanian. ;
Metod&logi penelitian : Dalam penelitian ini digunakan
metode riset kepustakaan dan riset lapangan. L)

Hasil penelitian : Faktor-faktor yang mempengaruhi saluran
juran distribusi menjadi acuan terhadap penentuan. kebijakan
bentuk saluran distribusi produk pertanian, besar/kecilnya
biaya saluran distribusi dan nilai penjualan. Sifat produk
pertanian yang tidak tahan lama diperlukan cara penvaluran
langsung, peningkatan layanan melalui wiraniaga (personal
selling) vyang langsung mengunjungl calon pembell dengan
membawa contoh produk dan bersesdia menerima pesanan, adanya
permintaan baru dengan mananam jagung manis dan brokoli serta
mengambangkan sayuran dalam pot (sayuran hidroponik), merupa-
kan upaya‘p@rggahaay=@¢nghadapi over produksi hasil perta-
nian. Kenaikan harga bahan bakar minyak, suku cadang kenda-
raan, bpibkit,. pupuk, obat tanaman, fakto L (iklim dan
serta fluktuasi  harga jual produk berdasarkan harga ‘pasar
(market oriented 'pricing), secara’ langsung maupun tidak
langsung raupun tidak langsung diperlukan ﬁgnyesuaian terha-
dap berbacai kebijakan perusahaan yangftela@:diputuskan.
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PENDAR LI TIAIT

Latar Belakang Hasalah

Mengamati kondisi sebelum Juli 1997, perekono-
mian Indonesia pada umumnya dapat dikatakan memiliki
daya tahan vang cukup kuat. Kinerja pertumbuhan
ekoromi vyang tinggi, dicapal bukan sebagai ha%il
pengelolaan seluruh sumber daya ekonomi secara op@i—
mal. Tidak seimbangnya pertumbuhan dan perkembanéan
antara sektor pertanian dengan non-pertanian merupa-
kan konsekuensi perekonomian Indonesia yang di;elola
dengan peruh kelengahan. =

Semua perusahaan dengan jeﬁis bidang usaha
apapun pasti terkena dampak situési perekonomian
sejak pertengahan tahun 1997. Tidak memandang skala
besar atau kecil, yang bermodal sendiri, dan terutama
yvang bermodal dari hutang lebih parah. Perusahaan
dengan penggunaan modal sendiri Jjuga banyak yang
bangkrut, tidak saja disebabkan mleﬁ mahalnya bharga
bahan baku dan bahan penolong, pada sisi lain karena

menurunnya daya beli masyarakat sehingga Jumlah

pelanggan menjadi berkurang.

e s




Pertumbuhan dan perkembangan sektor pertanian
terlalu diabaikan, dengan memprioritaskan sektor
industri lainnva. Produk Domaestik Bruto terus tumbuh
pesat dan ternyata hutang luar negeri vyvang menjadi
energi utama bagi kemajuan diluar sektor pertanian.

Mayoritas perusahaan memilih sektor pertanian
sebagai alternatif bidang usaha lain, karena hanya
sektor inilah vyang dinilai sangat potensial dalam
menghadapi masalah kondisi perekonomian saat ini yang
diseiringi dengan upaya pemerintah melakukan pemulih—
an ekonomi dengan prioritas peningkatan daya saéng
sektor pertanian. Realisasinya harus dibangun sarana
{nfrastruktur pedesaan, seperti pembuatan saluran
irigasi dan memperbanvak jalan desa ‘agar menunjang
kegiatan distribusl produk ha$ifﬁpe?tanian sehingga
penerapan ekonom% kergﬁyatan terwajud.

Menq?hgat jumlah_perusahaan vang berminat ke
sektor produksi pertanian sangat banyak maka kalangan
praKtisi, pengamat dan pakar agrobisnis meramalkan
bahwa akan terjadi "boom” (produksi yang dihasilkan
kuantitasnya sangat banyak). Keadaan ini tidak akan
berlangsung selamanya, diperkirakan hanya berlangsung
empat tahun.

Timbulnva masalah mengenal pelaksanaan distri-

busi dan tata cara pemasarannya, mendorong para pim-




pinan perusahaan berpikir untuk saling meningkatkan
kegiatan perusahaan. Mencakup dari hasil produksi
maupun sistem manajemennya, sehingga dapat menghasil-
kan produk vang berkualitas demi memanuhli kebutuhan
masyarakat sebagal konsumennya.

Usaha meningkatkan produktivitas perusahaan
perlu dilakukan pada berbagai kegiatan di seluruh
unitnya. fAgar pada bidang marketing, financial, dan
sebagainya dapat dilaksanakan secara teratur se§ta
berhasil sesuai dengan perencanaan yang telah dite-

tapkan semula.

Pembatasan Fasalabh

Saluran distribusi merupakin salah satu aspek
yang penting dalam pemasaran. Dalam:rangka menelaah
berbagal aspek vang berkaltan dengan:saluran distri-
busi serta faktor-faktor lain yang mempengaruhinya,
maka penulis akan memperkirakan dan mengidentifikasi-
kaﬂfmasalah~masa1ah sebagail barikut :

1). apakah suatu perusahaan dalam membuat perencanaan
kegiatan saluran distribusinya telah memperhati-
kan dan memilih secara tepat model yang digunakan
dari seluruh aspek-aspek saluran distribusi.

2). Bagaimana melaksanakan distribusi produk pertani-

an clan tata cara pemasaran yang tepat terhadap




3).

4).

persaingan pada saat over produksi

Apakah pilihan saluran distribusi vang dilaksana-
kan mempunyal pengaruh positif dalam pemasaran
produk pertanian.

Apakah dengan adanya fTaktor lain diluar kebijak-

sanaan saluran distribusi mempunyai pengaruh

secara langsung terhadap penjualan.

Tujuan Penelitian

1).

2).

3).

Untuk mengetahui hubungan antara berbagal var}am
bel yang ada dalam kebijakan saluran distribusi
dengan pemasaran produk suatu perusahaan serta
pengaruhnya terhadap penjualan.

Mencari bagaimana cara distribusi dan pemasaran
yvang tepat bagi pgyusahaan, dengén adanya keming-
kinan jumlah produksi pertanian yang dihasilkan
sangat banyak.

?iharapkan akan terungkapnya variabel-variabel
lain, selain berbagal variabel yang ada dalam
kegiatan saluran distribusi, baik secara langsung
maupur tidak langsung berpangaruh terhadap pema-

saran produk pertanian.




D.

Hipotesa

Berdasarkan analisis vyang akan dipergunakan,
maka skripsi ini menetapkan hipotesa sebagai berikut:
ada hubungan vyang positif antara biava vang dike-
luarkan untuk saluran distribusi dengan nilai pen—

jualan yang diperoleh perusahaan.

Metodelogi Penelitian

Lokasi dari penelitian bertempat di Jakaréa,
Kabupaten Bogor dan Kabupaten Sukabumi, guna mempe?o~
leh data sebagal bahan penydsunan dan pembahasan.

Penulis akan menggunakan dua macam metode,
yaitu Library Research dan Field Research dari kea-
daan di PT.MAKARYA ARTA SEJAHTERA. Library Research
berupa bahan-bahan yéﬁg perasal dari  buku-buku dan
catatan kuliah serta publikasi-publikasi lainnya yang
dianggap berhubungan dengan masalah vyangd sedang
dibafhas. Field Research berupa data-data yang berhu-
bungan langsung di labhan dengan masalah yang sedang
dibahas.

Rancangan pengumpulan dan pengolahan data,
melalui pertanyaan dan wWawancara kepada pejabat

setempat serta terhadap para Karyawan.




Sistematika Skripsi

Skripsi vyang penulis susun ini dibagi dalam
beberapa Bab, yang tujuannya adalah untuk memudahkan
bagi penulis dalam membahas materl skripsi.

Pembagian tersebut terdiri dari :

Bab I - Dalam Bab ini penulis akan mengemukakan

masalah-masalah yang menyangkut antara

lain : Latar Belakang Pemilihan Judul,
Pembatasan Masalah, Tujuan Penelitian,
Hipotesa, Matodglogi fanelitian serta

Sistematika Skripsi.

Bab 1] - Pada Bab ini penulis membagli menjadi tiga
sub bab, pada sub bab ketiga dibagi lagi
menjadi beberapa bagian.

Sub bab pertama mane}angkan tentang
Pengertian Pemasaran.

Sub bab kedua menerangkan tentang Bauran
Pemasaran.

sub bab ketiga mensrangkan Ruang Lingkup
szluran Distribusi, vang tercakup dida-
lamnya pengertian Saluran Distribusi,
Fungsi-fungsi Saluran bDistribusi dan
Bantuk-bentuk Saluran Distribusi, serta

Faktor-faktor yang Mempengaruhi Saluran

Distribusi.




Bab

Bab

Bab

II1

v

"

Di sini penulis akan menguraikan tentang
hal-hal vang menyangkut Riwayat Singkat
Perusahaan, Struktur Organisasi, dan Bi-
dang Usaha PT.MAKARYA ARTA SEJAHTERA.

Pada Bab ini membagi menjadi empat sub bab
dan setiap sub bab dibagi lagi wmenjadi
beherapa bagian.

pada Bab ini diuraikan tentang finalisa
dan pPembahasan vang berkaitan dengan
Kebi jakan Saluran Distribusi yang Dilaksa-
nakan Perusahaan, Hubungan Kebi jakan
Saluran Distribusi dengan Aspek-aspek
Pemasaran Lainnya, Peranan Saluran Dis-
tribusi dalam HMemasarkan Produk Hasil
Pertanian, yang terakhirfpenuliﬁ mencoba
untuk menjelaskan Analisa Peranan Kebijak-
an Saluran Distribusi  Terhadap Hasil
aktivitas Pemasaran.

Berisi Kesimpulan dan Saran—-saran tentang

PT.MAKARYS ARTA SEJAHTERA, penulis berikan

pada Bab terakhir.




