BABV

KESIMPULAN DAN SARAN

A. Kesimpulan

Berdasarkan data yang diperoleh dari perusahaan seperti yang telah

diuraikan padz bab sebelumnya, maka dibawah ini akan disgjikan

beberapa kesimpulan yang dapat dikemukakan sebagai berikut :

1.

Dolog yang merupakan bagian dari Bulog yang tersebar di seluruh
wilayah Indonesia terpusat kepada organisasi yang dinamakan Bulog
dan tidak dapat terlepas dari sejarah lembaga pangan Bulog di
Indonesia sejak zaman sebelum kemerdekaan sampai pemerintahan
sekarang ini. Secara umum tugas lembaga pangan tersebut adalah
untuk menyediakan pangan bagi masyarakat pada harga yang
terjangkau diseluruh daerah serta mengendalikan harga pangan di
tingkat produsen dan konsumen.

Untuk menyalurkan beras kepada konsumen, Bulog menggunakan 2
tipe saluran distribusi yaitu nol tingkat atau saluran distribusi
langsung dan empat tingkat yaifu produser: - agen - pengecer -
konsumen. Dengan terdapatnya berbagai penyalur diharapkan dapat
membantu proses pendistribusian produknya tersebut agar cepat
sampai ketangan konsumen. Agen digunakan oleh Dolog untuk

mencapai daerah pemasaran yang tidak/sulit terjangkau karana jauh
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serta luasnya daerah peemasaran. Sehingga dengan adanya agen ini
diharapkan kesulitan - kesulitan yang dihadapi oleh Dolog di dalam
melakukan proses pendistribusian produknya dapat teratasi dengan
cepat. Selsin itu juga denga.n penggunaan agen ini Dolog dapat
menghemat didalam pengeluaran biaya distribusi.

3. Dengan adanya saluran disiribusi yang baik, maka akan
mempengaruhi volume penjualan yang telah dilakukan oleh
perusahaan

4. Dari hasil perhitungan korelasi di dapat hasil sebesar 0,99 yang
berarti ada hubungan antara saluran distribusi dengan peningkatan
vplume perjualan adalah kuat dan positif, yang berarti hubungan
antara saluran distribusi dan volume penjualan yang terdapat pada

Bulog hubungannya positif.

B. Saran-saran.

Setelah mengetahui uraian kegiatan saluran distribusi yang dilakukan
oleh PT. Mergana Saiwika Isthi, maka penulis dapat memberikan saran
guna dijadikan sebagai bahan analisa bagi perusahaan dalam
melaksanakan kegiatannya. Adapun saran tersebut adalah sebagai
berikut:

1. Pelaksanaan saluran distribusi vang dilakukan oleh Bulog cukup

baik, namun periu adanya penelitian dibidang pemasaran yang lebih
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efekiif terhadap peningkatan volume penjualan yang berhubungan
langsung dengan kemajuan perusahaan dengan mengadakan
analisa penjualan beras secara langsung dipasaran, oleh sebab itu
pihak perusahaan perlu menganiisipasi dan mensiasati agar produk
tersebut dapat laku dipasar.

. Perusahaan harus dapat lebih memperhatikan pengiriman produk
keagen-agen, agar tidak terjadi lagi keterlambatan-keterlambatan
yang dapat merugikan perusahaan dan dapat menimbuikan
xeresahan di konsumen.

. Perlu adanya inovasi baru ferhadap peningkatan mutu dari produk,
dan dituntut untuk selalu meniaga mutu seria kualitas terhadap
produk yan3 akan ditawarkan selain itu perlu adanya penekanan
harga jual guna menarik konsumen lebih banyak lagi. Oleh karena itu
perusahaan perlu melakukan usaha-usaha yang dapat meningkatkan
mutu produk yang akan meningkatkan nilai prcduk tersebut.

. Perlu adanya inisiatif dari pimpinan untuk rnengembangkan serta
memperluas distribusinya, misalnya penambahan sarana transportasi
agar dalam pendistribusian produk jadi lebih cepat dan penambahan

gaji bagi karyawan guna meningkatkan motivasi kerja.
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