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ABSTRACTION

Nani Haryati ;: 02410012

INFLUENCE of is EXPENSE OF DISTRIBUTION TO SALES
REVENUE REFRESHMENTS PRODUCE PT. ULTRAJAYA MILK
INDUSTRY & TRADING COMPANY, thk

Xii + 69 page, 3 tables, 7 picture list, & enclosure

Keyword : Expense Of Distribution

The Reason of and Target of Research : Wish to know distribution system
conducted by PT. Ulirajaya Milk Industry & Trading Company

Method Research : In data collecting, using method research of bibliography
and also perform {a] research to Center Referance Capital Market ( PRPM)
Effect Exchange Jakarta and electronic media (internet) to get needed data
Result of Research : By using indirect and diréct distribution systent with aim
to be more draw near again PT product Lihtrajaya Milk Industry & Trading
Company, tbk to consumer and to increase sales revenue. From calculation got
by relation which is linear with correlation value equal to ¢.850504478(positil)
meaning there is hand in glove relation among expense of distribution 10 sales
revenue. equation of Regresi got by ¥=1.664 782 309+110.446.846X. Become
if company do not release the expense of distribution hence its sales revenue
only equal to Rp. 1.664.782.309 and if there is addition one unit off1s expense
of distribution will impro- ¢ sales rvenue equal to Rp. 110.446.846

Enlist Reference : 11 ( 1961-2000 )
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( Sukardi Harjo Sentono, SE, MM )
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BAB 1

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Selera dan keinginan masvarakat yang akhir-akhir ini dibarengi
dengan pertumbuhan zaman yang semakin maju dan berkembang membuat para
produsen dan pengusaha suatu produk selalu ingin tampil memukau dan berada
pada tingkatan paling atas. Ini dilakukan agar produk hasil dari perusahaannya
dikenal dan terus menerus dicari dan diburu oleh konsumen. Karena jika suvatu
produk telah merajai pasaran dan berada pada tingkal teratas, perusahaan akan
terus mengalami kenajuan yang pesat.

Konsumen tidak hanya melihat dan mencari kebutuhan wama untuk
mencukupi dan melengkapi kebutvhan hidupnya, namun lebih kepada sejz-iuh
mana konsumen tertarik dan menilai bahwa suatu produk tersebut unik, menarik,
lalu konsumen berkeinginan mendapaikan dan memilikinya.

Ditengah kebutuhan masyarakat vang terus meningkat akan minuman
sehat dalam kemasan PT. Ulfrajaya, tbk berinisiatif untuk hadir dalam industri
tersebut dengan menghadirkan berbagai jenis minwman sehat dan juga makanan
dengan proses UHT (Uitre High Temperature) dan perlu diketahui pada saat

PT. Ultrajaya, tbk berdiri belum ada perusahaan sejenis lainnya.
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PT. Ultrajaya, tbk mengawali produknya dengan memproduksi susu
steril (Sterilized milk), dan ditahun-tabun berikutnya mulai melakukan
pengenalan-pengenalan beberapa jenis produk bé.ru seperti bermacam-macam sari
buah, minuman teh, minuman isotonik, dan minuman ringan lainnya. Tidak hanya
ita PT.Ultrajaya, tbk juga melakukan perjanjian untuk bisa memproduksi keju
dengan Kraft Inc., US4 Dan dengan beberapa perusahaan-perusahaan bergensi
lainnya guna untuk meningkatkan mufu, menambah jenis produk. serta
melakukan inovasi-inovasi baru demi kelangsungan hidup perusahaan.

Untuk itu dalam situasi bisnis vang terus menerus berkembang,
PT. Ultrajaya, thk tidak bisa hanya dimilai dari segi kualitas, kegunaan dan
harganya saja. Produsen juga didaulat agar bisa menciptakan produk menarik,
kreatif dan inovatif. Setelah semua kualifikas: suata produk dianggap telah
memenuhi persyaratan konsumennya seperii apa yang telah disebutkan, hal
terpenting yang harus menjadi pemikiran selanjuinya adalah bagaimana cara
produsen mampu menjalankan strategi pemasaran dengan sebaik-baiknya. Karena
apabila perencanaan pemasaran tidak difikirkan secara matang dan efisien
sebaiknya produsen tersebut lekas mundur dari beratnya arena persaingan bisnis
yang kian hari semakin memanas ini.

Mundur karena kalah bersaing ini bukanlah saat yang tepat untuk
menggunakan alasan tersebui. Jika telah berani membangun suatu usaha lalu
menjadi produsen berarti ielah siap untuk menanggung segala macam resikonya

untuk memasuki dusia bisnis,
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Di tengah persaingan pasar dan bisnis yang pesat, inilah saat yang amat
tepat bagi setiap perusahaan untuk menjalankar berbagai strategi pemasaran yang
baik agar terlihat lebih unggul dimata konsumen. Diantaranya adalah dengan
memperbaharui  produk vang sudah ada, menambahkan pilihan (variasi)
produknya, atau menciptakan produk baru yang lebih kreatif dan inovatif. Hal ini
dilakukan agar mengurangi tingkat kejenuhan masyarakat terhadap produk yang
sudah ada serta dapat meningkatkan angka penjualan produsennya.

Setiap pengusaha atau perusahaan tidak hanya memikirkan tentang
kualitas dari produknya saja agar dikenal pasar, namun juga harus memperhatikan
bagaimana perusabaan dapat memasarkan produknya secara baik. Salah satu
kegiatan pemasaran yang diharapkan dapat meningkatkan pendapatan perusahaan
adalah dengan distobusi. Hal ini dilakukan agar tidak terjadi penumpukan jumlah
produksi yang berdempak pada kerugian perusahaan.

Untuk lebih mendekatkan produk suatu perusahazn ke tangén konsumen
diperfukan saluran distribusi yang benar-benar efektif, agar sasaran produsen
menjual hasil produksinya ketangan konsumen dapat dengan cepat tersalurkan
dan tetap pada jaminan kualitas yang baik pula dari produsen.

Distributor merupakan lembaga perantara yang sangat berperan sekali
bagi produsen untuk. memasarkan hasil produksinya dan distributor pula yang
sangat BC,IPQI‘&H sekali membantu masyarakat (konsumen) untuk menyediakan

berbagai macam kebutuhan yang mereka inginkan separa tepat dan cepat.




Berdasarkan atas apa yang telah terurai diatas, untuk melakukan riset
dan penelitian skripsi ini penulis memilih judul : “ PENGARUH BIAYA
DISTRIBUSI TERHADAP HASIL PENJUALAN MINUMAN DAN

MAKANAN PRODUKSI PI. ULTRAJAYA MILK INDUSTRY

& TRADING COMPANY, tbk *.

B. Identifikasi Masalah

Persaingan yang semakin ketat akan hadirnya produk sejenis
dipasaran, menyebabkan menurunnya basil penjualan bagi perusahaan. Tetapi
perusahaan yang telah hampir lima belas tabun sebagai marker leader
(pemimpin pasar) memiliki janingan distribusi vang sangat luas serta ditunjang
dengan kualitas produk vang unggul, tidak merasa tersaingi dan jusiru semakin
terus meningkatkan jaringan distribusinya guna terns memngkatkan hasil

penjualannya.

. Perumusan Masalah

Atas dasar latar belakang yang telah diuraikan dan begitu luasnya masalah
yang diteliti, penulis membatasi masalah dengan sebagai beriku
1. Bagaimana pelaksanaan distribusi yang dilakukan oleh PT. Ultrajaya Milk
Industry & Tradiang Company, thk 7
2. Seberapa besar pengaruh biaya distribusi terhadap hasil penjualan poduksi

Pr.-Ultrajaya Milk Industry & Trading Company, tbk ?
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D. Tujuan Penelitian

Berdasarkan pada rumusan masalah diatas yang menjadi tujuan penelitian
adalah :
1. Ingin mengetahui sistem distribusi yang dilakukan cleh PT. Ultrajaya Milk

Industry & Trading Company, tbk.

E\J

Ingin mengetahui besarnya pengaruh biaya distribusi terhadap hasil penjualan

produksi PT. Ukrajaya Milk Industry & Trading Company, thk.

E. Manfaat Penelitian
Perelitian ini hermanfaai sebagai :
1. Menghasilkan pengetahuan di bidang manajemen pemasaran khususnya

bagaimana distribusi vang berhubungan dengan hasil penjualan.

L2

Diharapkan pula oleh penulis, semoga dapat menyumbangkan sesuatu yang

bisa bermanfaat bagi PT. Ulirajaya Milk In(:hlstr'}r & Trading Company, tbk.




