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ABSTRAKSI

YESSIE MURIANI

Q84200571 £ 953123320250083

EVALUASI FLUKTUASI KURS DOLLAR TERHADAP REALISASI
ANGGARAN PENJUALAN PADA PT. X

xii + 90 hal : 1999

Kata kunci ; Fluktuasi Kurs Dollar Terhadap Realisasi Anggaran Penjualan.

Tujuan dari penulisan ini adalah untuk mengetahui bagaimana PT. X
menyusun anggaran penjualannya dan bagaimana realisasinya terutama bila dikaitkan
dengan fluktuasi dollar.

Untuk mencapai tujuan tersebut maka digunakan analisa deskriptif untuk
mengetahui langkah-langkah yang digunakan oleh PT. X dalam menyusun anggaran
penjualan, disamping itu pula disajikan analisa berkaitan dengan pengaruh fluktuasi
kurs dollar terhadap realisasi anggaran penjualan.

PT. X  adalah perusahzan yang bergerak dibidang remanufakturing.
Peruszhaan ini sengaja didirikan dalam rangka menunjang layanan purna jual dari
perusahaan-perusahaan pemiliknya. Untuk mengantisipasi waktu over haull alat besar
yang dimiliki pelanggan berdasarkan evaluasi terhadap penyimpangan penetapan kurs
dalam asumsi dengan realisasi fluktuasi kurs yang digunakan dalam penjualan
ditemulan standar deviasi error sebesar 3649, 077. Penyimpangan ini apabila tidak

diantisipasi lebih lanjut akan mempengaruhi kinerja perusahaan. Sementara itu
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berdasarkan evaluasi pengaruh fluktuasi kurs dollar terhadap realisasi penjualan
dalam unit dipercleh 37,764 dan koefisien ditemukan sebesar 14,26 %. Hal tersebut
menunjukkan apabila kurs doliar naik maka penjualan dalam unit akan berkurang.
Disadari pula bahwa pendapatan penjualan vang diterima PT. X dipengaruhi oleh
fluktuasi kurs, karena mengingat harga jual yang ditetapkan berdasarkan fluktuasi
kurs.

Realisasi anggaran penjualan PT. X dalam unit adalah sebesar 94 unit dan

realisasi pendapatan penjualan PT. X adalah sebesar Rp. 14.887.406.547,00

Jakarta,  Agustus 1999
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BABI

PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Perusahaan adalah salah satu bentuk organisasi yang memiliki tujuan bersama.
Salah satu dari tujuan itu adalah mengejar keuntungan atau profit oriented, dan
menggunakan kriteria efisiensi sebagai alat pengukurnya. Berdasar oleh itulah maka
perusahaan membutuhkan alat perencanaan dan pengendalian keuntungan,

Bagi perusahaan, merencanakan dan mengendalikan keuntungan tidaklah
mudah. apalagi pada saat kondisi vang tidak bisa diramalkan seperti sekarang ini.
Salah satu pemicu dari ketidakpastian ini adalah krisis moneter yang melanda
beberapa negara dikawasan regional asia termasuk di Indonesia. Krisis moneter yang
terjadi di Indonesia mulai dirasakan sejak pertengahén tahun 1997, dimana nilai mata
uang ruplah rmerosot tajam atau terdepresiasi terhadap mata uang asing terutama
dollar  Perekonomian Indonesia semakin terpuruk dengan tingginya inflasi. Salah
satu yang merasa terpukul oleh kondisi ini adalah sektor industri, terutama pada
industri yang orientasi wilayah pemasarannya hanya dalam negeri atau bukan ekspor
dan industri yang dalam  berproduksi menggunakan bahan baku impor. Banyak
perusahaan yang pada akhirnya menutup usahanya karena ketidakmampuan menutup
biaya-biaya operasionalnya atau banyak juga yang pada akhirnya terbelit hutang

karena tingginya nilai tingkat bunga
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Bagi sebagian besar dari perusahaan yang tidak menutup usahanya, agar
mampu tetap bertahan pada kondisi vang tidak menentu ini, melakukan
restrukturisasi organisasi dan pengurangan karyawan dengan jalan pemutusan
hubungan kerja (PHK).

Kondisi perekonomian yang tidak menentu ini ditunjang lagi dengan kondisi
politik dan keamanan di negara Republik Indonesia. Para investor yang juga
mempertimbangkan hal ini menjadi enggan dalam menanamkan modalnya.

Berdasarkan kompleksnya masalah-masalah yang dihadapi oleh perusahaan,
membuat perusahaan benar-benar harus merencanakan segala kegiatannya. Melalui
peréncanaan yang matang tercapai effektivitas dan efisiensi.

Untuk  mencapai tingkat efisiensi tertentu dan seterusnya menghasilkan
heuntungan yang diharapkan, perusahaan melaksanakan fungsional bidang
pemasaran, produksi atziupun keuangan. Masing-masing bidang ini merupakan
kegiatan yang menuntut spesialisasi tersendiri dengan programnya masing-masing,
Bilamana masing-masing bidang melakukan penentuan program sendiri terlepas dari
program dan kegiatan bidang lain, maka besar sekali kemungkinannya program-
program ini bukan saling membantu dalam mencapai sasaran yakni keuntungan
melainkan malah saling bertentangan satu sama lain. Untuk itu diperlukan suatu
mekanisme sistem perencanaan dan pengendalian yang inregrared yang kemudian
dikenal dengan istilah anggaran perusahaan Business Budger.

Perusahaan akan merencanakan segala kegiatan untuk mencapai tujuan dalam

bentuk anggaran operasional, dimana salah satunya adalah anggaran penjualan,
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Anggaran penjualan dapat menjadi dasar untuk penyusunan anggaran-anggaran
lainnya. Dengan kata lain, anggaran-anggaran yang lain disusun dengan terlebih
dahulu memperhatikan anggaran penjualan.

Berdasarkan latarbelakang masalah diatas, maka penulis sangat tertarik untuk
menganalisa efektifitas anggaran penjualan pada PT. X. Untuk keperluan ini maka
penulis memilih objek penelitian di PT. X, yaitu sebuah perusahaan yang bergerak
dibidang remanufakturing. Pertimbangan penulis memilih PT.X, karena PT. X
adalah peruszhaan vang baru didirikan dan penjualannya dipengaruhi oleh valuta

asing vaitu dellar.
B. Ruang Lingkup Masalah

Eval'uasi terhadap realisasi anggaran penjualan pada PT X yang dilakukan
penulis merupakan evaluasi terhadap anggaran penjualan yang khusus pada tahun
1998 saja Hal int karena PT X baru berdin pada tzhun 1997 dan pada tahun tersebut
baru menjalani produksi percobaan (trial production).

Mengingat bahwa anggaran penjualan adalah bagian dari rencana penjualan
yang terdiri dari jangka pendek dan jangka panjang, maka sesuai ruang lingkup
masalah yang diambil perencanaan jangka panjang tidak dibahas dalam penulisan
skripsi ini. Pembahasan dalam anggaran penjualan ini juga dibatasi tidak membahas

lebth fanjut mengenat klasifikast produk-produk remanufakturing.




Perlu diketahui bahwa produk-produk remanufakturing yang di jual oleh PT X

dapat berasal dari berbagai macam alat berat, yang berbeda jenis dan berbeda nomor

serl. Pada pembahasan skripsi ini vang diterangkan terbatas pada produk-produk

remanufakturing secara garis besar saja, klasifikasi yang lebih detail menurut

macam, jenis mesin dan nomor seri pada penjualan baik anggaran maupun

actualisasinya tidak dapat diterangkan lebih lanjut.

C. Perumusan Masalah

Dari identifikasi vang telah dipaparkan tersebut, maka beberapa masalah.

penelitian yang dapat dirumuskan adalah sebagai berikut :

1.

12
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Bagaimana PT. X dalam menetapkan anggaran penjualannya dan bagaimana pula
realisasinya ?

Berapa besar penyimpangan yang terjadi antara penetapan nilai tukar rupiah
terhadap dollar dalam asumsi dengan rata-rata nilai tukar rupiah terhadap dollar
yang digunakan dalam realisasi penjualan 7

Bagaimanapengaruh fluktuasi nilai tukar rupiah terhadap dollar terhadap realisasi

penjualan ?

. Tujuan Penelitian

Penelitian ini mempunyai tujuan sebagai berikut :

. Untuk mengetahui penyusunan anggaran penjualan PT. X

Untuk mengetahui seberapa besar penyimpangan yang terjadi antara penetapan
nilai tukar rupiah terhadap dollar dalam asumsi dan dengan realiasi yang

digunakan dalam penjualan..
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3. Mengetahui faktor-faktor yang mempengaruhi penyimpangan realisasi penjualan
tersebut,

4. Untuk mengetahui bahwa perencanaan suatu perusahaan adalah penting, karena

menyangkut tindakan perusahaan dimasa depan, sehingga perlu pertimbangan

vang selamanya.

L. Kegunaan Penelitian
Penelitian ini diharapkan oleh penulis dapat memberikan beberapa kegunaan
vaitu |
| Bagi Pembaca
a. Agar lebih jauh mengenal mengenai peayusunan anggaran penjualan.
b. Sebagai bahan tambahan bagi pembaca yang ingin mempelajari pentingnya
anggaran penjualan.
2 Bagi Penulis
a. Memberikan gambaran mengenai pengaruh lingkungan ekstern terhadap
anggaran penjualan maupun realisasi dari penjualan tersebut.
b. Agar dapat memahami serta menambah wawasan berpikir mengenai pengaruh

lingkungan ekstern yaitu terhadap penjualan pada perusahaan

4

3 Bagi Perusahaan
a. Memberikan kontibusi terhadap pemecahan yang dihadapi perusahaan.

b. Untuk meningkatkan kinerja perusahaan dalam hal meningkatkan laba.




