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KESIMPULAN DAN SARAN

5.1 Kesimpulan

Sebelum penulis mengakhiri penulisan skripsi ini, terlebih dahulu
kami akan kemukakan beberapa kesimpulan dari pada uraian-uraian
yang kami tuangkan di dalam bab-bab terdahulu. Selanjutnya akan kami
kemukakan pula saran-saran yang mungkin perlu bagi perusahaan sesuai
dengan data yang kami peroleh.

1. PT.Sanjaya Sinar Sakti adalah perusahaan swasta yang bergerak di

bidang produksi dan pemasaran alat kantor yang bermerek Sanjaya.

o

Dalam melaksanakan kebiiaksanaan promosinva PT.Sanjaya Sinar
Sakti melakukan kegiatan promosi dengan menggunakan alat promosi
periklanan (advertising), promosi pemjualan (sales promotion) dan
penjualan pribadi (personal selling)

3. Dilihat dari segi besarnya biaya yang dikeluarkan untuk membelanjai
kegiatan promoi adalah relatif sangat kecil sehingga dengan demikian
pelaksanaan dari pada promosinya pun terbatas dalam intensitas

vang relatif rendah dan tidak dapat dilaksanakan dengan cara intensif.
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4. Dilihat dari perhitungan koefisien korelasi (r) sebesar 0,53 dapat
dikatakan bahwa hubungan antara biaya promosi dan hasil penjualan
yang tercapai oleh PT.Sanjaya Sinar Sakii adalah kuat dan positif,
maksudnya jika terjadi kenaiakan biaya promosi maka hasil penjualan
atau volume penjualan akan mengalami kenaikan pula dan
sebaliknya. Dan koefisien penentu (KP) sebesar 28,09% dipengaruhi
oleh kegiatan promosi dan sisanya 71,91% dipengaruhi oleh faktor
lainnya. Faktor lainnya yaitu, Cara perusahaan melakukan Distribusi
dan konsumen menyukai produk perusahaan

5.2 Saran

1. Dengan diketahui hubungan biaya promosi yang dikeluarkan
perusahaan berpengaruh terhadap naik turunnya hasil penjualan atau
volume penjualan, maka alangkah bajkﬁya bila anggaran biaya
promosi vang akan datang lebih ditingkatkan agar dapat
meningkatkan hasil penjualan atau volume penjualan.

2. Dalam rangka peningkatan volume penjualan selain melakukan
promosi yang gencar, PT.Sanjaya Sinar GSakii juga harus
memperhatikan faktor lainnya, misalnya meningkatkan kualitas
produk, hubungan dengan para langganan, disiplin kerja. dan

pemeliharaan alat / barang untuk produksi perusahaan.
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3. Upaya peningkatan efesiensi sumber daya manusia yang menyangkut
ketelitian dalam menghasilkan produk barang / jasa, yang merupakan
faktor sangat penting, Dan perusahaan dalam membuat struktur
organisasi perusahaan harus jelas pada setiap tugas masing -masing
divisi.

4. PT. Sanjaya Sinar Sakti perlu menigkatkan biaya promosinya dalam
jumiah yang lebih besar dengan demikian agar sarana promosi yang
ada sekarang dapat dipergunakan dengan lebih terarah dan intensif.
Sehingga dari padanya dapat diharapken jumlah kenaikan volume

penjualan serta hasil yang dicapai lebih besar.
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