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KESIMPULAN DAN GARAN

Setelah pembahaéan darn wraian pada bhab-bab sebelum-
nya, maks pade bab inil peErnulis menyaiikan kesimpulan, dan
memberikan  saran—saran  yang o munghkin bermarTaaat bagi
perusahaan PO Daksa Motor dalam usahanya untuk  lebih
merningkatkan Volume penjualan.

Adapun  kesimoulan  seris zaran-saran yand akan penudlis

cajikan adalah sehbagai berikut s

1, Fermasalahan pads PL Daksa Motor adalah seberapa besa
peangaruh promosi  terhadap  peninghkatan pendapatan
penjualan mobil  karena belum adanya study mengenai
masalah tersebut.

2. Pgncapaian volume pendapatan psnjualan itu  dilakohkan
dengan membentul suatu keterkaitan antara orang—arang
vang ada didalamnyvea dengsan mampergunakan sWatu  alat
halyan promosi {prommtimn mix).

Bauran promosi vang telah dailakukan oleh FO Daksa
Motor dengan melalul @
a. Iklam yvano dilakukan memasukan media masa misalnya

di Marian Fos Kota, harian koran Kompas.

h, Fapan reklame yang ditulishkan didepan shoow room 0

Dakea Motor agar  konsumen  (pembeli) mengetahul
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adanva perusahsan i1ni.

r. Ferscnal selling {(penjuslan pribadi} vang dilakukan
di shoow reom apabila ada konsumen (pembeli)  yang
datang, dan bagian pemasaran oun  bisa memasarkan
kepada konsumen {pembeli]l secara langsung  ataupun
dapat pula penjualan  tatap muka ind dilakukan
dengan para makelar mobil {(Droker).

d. Sales Fromotion (promosi  penjualan) dilakukan
dengan memberikan service vyvang dilakukan oieh
perusahaan kepada konsumen {(pembeli) dengan member-—
itan service waktu terjadi  tramsaksi Jual  beli
mobil, mesberikan service perbailkan selama 1 bulan
perbaikan. melakukan pengurusan perpanjangan STNK
(Surat Tanda kKendarasan Bermotor)  teruitama yang
bertransaksel di shoow Foom.

Dalam usaha untuk menceapail tujuan parusahaan dalam
megingkatkan pendapatan dari penjualan sobil., perusa-
haart  cubkup memenuhl terget didealam pencapaian volume
penjualan yvang mana setiap tahunnyva mengalami  perkem-—
hangan peningkatan pendapatan dean mengatasi  kemudahan
dengan rata—ratae 5,01% setiap tahunnva daril pendapatan
penijuwalan tabun sebhelumhya.

Untuwk  mengetahui pengaruh promosit dalam  meninglkathkan

pendapatan penjualan digunabkan analisa regresi  seder—

Fana.
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Kegiatan  wvang  dilakukan olenh FOO Daksa Motor dalam

il

meningkathkan pendapatan peniualan aslalul proimosi

dapat dilakukan secara efekityrf dan etesien.

H. Saran-—-saran
Dari hkesimpulan yang telab diuraikan maka penulais
herusaha wituk memberikan ssran-saran yang mungkin  dapat
sermantaat  bagi peruszahaan  untuk  lebib meningkatkan
volume penjualan yang nantinva akan meninghkathan pendapa-
tar atau keuntungan varng diperoleh  oleh  perusabaan
vaitu
1. Untuk lebin meningkatkan pandapatan dari penjualan
mobil ataupan mempertahankan kondisi pendapatan penju-
alan vyang telah dicapai aleh PO Daksa Motor dapat
dilakukan dengan mensraphan  1lmu  pemasaran dengan
lehit menerkankan pada  bauran pemasaran @ (marketing
Miwy, dari bauran pemasaran Jjika  dibubunghkan dengan
weabha yvang dilakukan oleh perusahaan dengan Jalan
&. Produk, dilakukan dengan tetap mempertahankan cara
varng oleh perusahaan dengan maninghathan keberseihan
mobil bhailk luar maupin dalam, menoles ocat mobil
agar tampak lebih mengkilat, hondiel mesin mobil
dalam keadsan baik.

k. Frice (harga) dilakukan dengan menyesuaikan harga

vang ada dipasaran (sama dengan pesaing). dan diusa-




hakam didalam mendapatkan mobill hargsa dibawah harga
pasaran  sehingoga kalaw dijual kembali akan  lebih
menguntungkan.

Flace (lokasi) karena sasaran konsumen lebibh  men—
garah hkelas menengah ke atas maka lokasi  vang
ditemnati cukup strategis karena didaerah sgkitarn-
va Jarang berdiri shoocw room omebil  maka  didalam
penvaluwrannya bisa ditambah dengsan pemanTastan
tenaga pemasaran véang lebih mengerti masalah mobil,
trend  mobil vang diminati konsumen (pembeli) dis-—
amping  itw adanve hubungan para penghubung antara
produsen  dengan  hkonsumen yvaituw makelar (broker)
barerna =slain konsumen datang ke shoow  room maka
penghubung {(makelaribiesa melakukan sebagsi penghu—
bung transsksi jual béli”

Fromotion (promosi)  didalam  pelaksanazn promosi
vang telah dilakuban dapat pula dilakukan penamba-
han dengan pemberian stiker setelah terjedi  trans—
akei jual beli vang biss ditempelkan dikaca mobil,
pemberian hadiah berups tuwtup bar mobil, pemberian
pavung sebagai kelenghaepar didalan mobil dan  pem-—
berian kalender yvang semua i1tu tertera nama perusEa—
haan vang tidak langsung duga melakukan  kegiatan
promosi  disamping  kegiaten promosi yang telah

dilakukan oleh perusahasn PO Daksa Motor.
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Gelaim usaha mengelola shoow room mobil maka bisa Jjuga
didirikan suatu usaha lain vang bisa menuniang kegis—
tan jual beli mobkil dan vang nantinya juga memberikan
manfaat denoan adanva penambaban informnasi-informnasi
dari kegiatan usaha itu mizalnya mendirikan benghkel
mobil, bengkel perbaikan AC mobil karena dari situlah
maka informasi  ataupun Jjuga  promosi  setara tidak

langsung telab dilakukan.
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TABEL F (e
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DERAJAT KEBEBASAN UNTUK PEMBILANG

-
me\!t‘\@humg
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