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KESIMPULAN DAN SARAN

A. Kesimpulan

Berdasarkan pembahasan yang telah diuraikan pada bab-bab sebelumnya,

maka penulis dapat menarik beberapa kesimpulan yaitu :

1.

-

PT. NVPD Soedarpo Corporation merupakan perusahaan yang bergerak dalam
ubaha berupa : pengadaan produk farmasi, pengawasan mutu, perdagangan dan
pendistribusian produk obat yang wilayah pemasarannya sadak cukup luas.
Bentuk saluran distribusi yang digunakan PT. NVPD Soedarpe Corporation
adalah saluran distribusi tidak langsung vyattu saluran distribusi yang
menggunakan perantara dalam hal ini digunakan apotik, toko obat, rumah sakit
sebagai tempat penyalurannya, yang dimaksud agar dapat memasarkan produk
obat sehingga mampu menyingkatkan volume penjualan dan laba dapat tercapai.
Berdasarkan hasil evaluasi terhadap kebijaksanaan saluran distribusi yang
dilaksanakan perusahaan secara wmnum sudah dilakukan dengan béi_k dan efisien.
Penctapan mata rantai dapat mempmgmhi jumlah dana yang harus disediakan
personil, tingkat keuntungan, tingkat resiko dan sebagainya yang harus
disesuaikan dengan situasi dan kondisi dari perusahaan yang bersanglutan.
Berdasarkan perhitungan, bahwa saluran distribusi yang digunakan sangat

mempunyai arti yang peniing dalam meningkatkan hasil penjualan produk obat,
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hal ini dapat diketahui ol¢h adanya hubungan yang kuat dan positif antara biaya
saluran distribusi dengan hasil penjualan yang dicerminkan dengan t = 0,92.
Sumbangan biaya distribusi terhadap naiknya hasil pcnjnilalan sebesar 84,64%

sedangkan sisanya sebesar 15,36% adalah fakior lain,

Saran-Saran

Dari pembahasan dan kesimpulan yang telah diuraikan penulis mencoba untuk
memberikan beberapa saran yaitu :

Hendaknya hasil yang telah dicapai pada bidang distribusi tersebut dapat
dipertahankan dan ditingkatkan guna kelangsungan kegiatan PT. NVPD
Soedarpo Corporation.

Memperluas daerah pemasarannya dan meningkatkan hasil penjualan produk
obat, maka perlu dibentuk suatu team yang dapat membantu, memantau
mencarikan lahan baru yang menguntungkan.

Untuk lebih meningkatkan saluran distribusi yang berjalan, perusahaan perlu
meningkatkan kemampuan sumber daya manusianya.

Mengingat adanya perusahaan lain yang juga memproduksi dan memasarkan
produk obat. Sebaik perusahaan harus dapat mempertahankan pengawasan mutu
atau kualitas produknya agar tidak merugikan konsumen.

Sebaiknya perusahaan menambah jumlah cabang di daerah-daerah potensial

sehingga dapat melayani permintaan konsumen.
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